SZKOLENIE pod PATRONATEM

MARSZAEKA
WOJEWODZTWA £ODZKIEGO
Grzegorza Schreibera

TEMAT SZKOLENIA

»Skuteczne sposoby marketingu produktow z gospodarstwa rolnego

oraz tworzenie tancucha dostaw dla producentow w ramach Rolniczego Handlu
Detalicznego, sprzedazy bezposredniej i w ramach dziatalno$ci marginalnej,
lokalnej i ograniczonej (MLO)”

28.01.2020 r. tODR zs. w BRATOSZEWICACH
ul. Nowosci 32, 95-011 Bratoszewice

PROGRAM SZKOLENIA
Lp. GODZINA PUNKT HARMONOGRAMU
1. 9.00 Otwarcie szkolenia
2. 9.30 »Skuteczne sposoby marketingu produktéw z gospodarstwa

w ramach Rolniczego Handlu Detalicznego”

Grzegorz Cetner, Centrum Doradztwa Rolniczego w Brwinowie,
Oddziat w Poznaniu

11.00 przerwa kawowa

4. 11.15 »Koszyk Lisieckiego — dystrybucja produktéw
z gospodarstwa i sposdb na promocje Ziemi Lisieckiej”
Dagmara Pilis, Prezes Stowarzyszenia Producentéw Koszyka Lisieckiego

5. 12.30 »Innowacyjne modele wspotpracy rolnikdw w ramach krétkich
taiicuchéw dostaw — prezentacja Grupy Operacyjnej

Marcin Skrok, broker innowacji,

Beata Chetminiak , specjalista ds. dziedzictwa kulinarnego

i przedsiebiorczosci,

Wioleta Szynalska, specjalista ds. przedsiebiorczosci,

Kujawsko Pomorski Osrodek Doradztwa Rolniczego
z siedzibg w Minikowie

6. 14.00 przerwa kawowa

7. 14.15 ,Partnerstwo na rzecz innowacji w sektorze zywnosciowym

przez Instytut Biotechnologii Przemystu Rolno-Spozywczego

im. prof. Wactawa Dabrowskiego"

Dr Beata Bartodziejska, Kierownik Zaktadu Jakosci Zywnosci w todzi
Instytut Biotechnologii Przemystu Rolno-Spozywczego

im. prof. Wactawa Dgbrowskiego

8. 14.40 »Partnerstwo na rzecz innowacji w sektorze rolno spozywczym

— mozliwosci finansowania w ramach dziatania Wspédtpraca w ramach
PROW 2014-2020"

Anna Walas, broker innowacji,
tédzki Osrodek Doradztwa Rolniczego z siedzibg w Bratoszewicach

9. 15.00 Podsumowanie szkolenia, pytania, wnioski, zakonczenie szkolenia
PARTNER oramule =1
REGIONALNY tadzkie D=
04“51:;‘,\‘




	Strona 6

